Warszawa, 03 maja 2026r.

Jan KowalskiAl. Komisji Edukacji Narodowej 36, 02-797 Warszawa+48 733 644 002jan.kowalski@jobtime.pl


	
	PanAndrzej NiezgódkaDyrektor Super Company & Spółka S.A.ul. Pracodawcy 7, 02-202 Warszawa




Dotyczy:Oferty pracy opublikowanej w portalu jobtime.pl na stanowisko Inżynier sprzedaży technologii i usług teleinformatycznych o numerze referencyjnym: OP/05/2026/1877


Szanowni Państwo,
Aplikuję na stanowisko Inżyniera sprzedaży technologii i usług teleinformatycznych, ponieważ chcę pracować bliżej decyzji klienta – od analizy potrzeb po wsparcie przy uruchomieniu rozwiązania.
Łączę podejście doradcze z uporządkowaną pracą techniczną: potrafię przełożyć wymagania biznesowe na parametry oferty, jasno pokazać ryzyka i korzyści oraz prowadzić rozmowę tak, by klient wiedział, co kupuje i jak to będzie działać po wdrożeniu.
W tej roli kluczowe są: sprawne zbieranie wymagań od kilku interesariuszy, przygotowanie czytelnych ofert handlowo‑technicznych oraz pewne prowadzenie prezentacji i negocjacji. W praktyce dopracowywałem proces kwalifikacji potrzeb i uzgodnień z zespołami technicznymi, co skróciło czas domykania ustaleń o ok. 20%. Po uporządkowaniu szablonów ofert i checklist uruchomieniowych liczba korekt i nieporozumień spadła o ok. 30%.
Motywuje mnie praca na styku pre‑sales i wdrożenia, gdzie jako partner doradczy realnie wpływa się na dopasowanie rozwiązania ICT i jakość startu po instalacji, konfiguracji i uruchomieniu.
W pierwszych miesiącach uporządkuję sposób zbierania wymagań i raportowania sprzedaży, tak aby szybciej przygotowywać porównywalne oferty i decyzje. Chętnie opowiem więcej na rozmowie i dziękuję za poświęcony czas.
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