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Dotyczy:Oferty pracy opublikowanej w portalu jobtime.pl na stanowisko Inżynier sprzedaży o numerze referencyjnym: OP/05/2026/1998


Szanowni Państwo,
Aplikuję na stanowisko Inżyniera sprzedaży, ponieważ dobrze odnajduję się w pracy na styku technologii i relacji B2B, gdzie rozmowa z klientem musi prowadzić do konkretnej, technicznie poprawnej decyzji.
Łączę podejście konsultacyjne z porządnym warsztatem analitycznym: potrafię zebrać wymagania, przełożyć je na konfigurację rozwiązania i domknąć temat ofertą, która jest czytelna zarówno dla działu zakupów, jak i użytkowników technicznych. W rozmowach stawiam na precyzję i jasne ustalenia, co ułatwia późniejsze wdrożenie.
W tej roli kluczowe są: samodzielne pozyskiwanie klientów, prowadzenie spotkań i negocjacji oraz koordynacja realizacji kontraktu od wyceny po wsparcie posprzedażowe. Pracuję w uporządkowanym procesie (notatki ze spotkań, wersjonowanie oferty, checklisty ustaleń), dzięki czemu skracałem czas przygotowania ofert o ok. 20% i ograniczałem liczbę nieporozumień na etapie realizacji o ok. 30%.
Motywuje mnie sprzedaż rozwiązań, w których doradztwo i poprawne dopasowanie techniczne decydują o sukcesie – od konfiguracji po wdrożenie i obsługę reklamacji. W pierwszych miesiącach uporządkuję kwalifikację leadów i standard ofertowania tak, by szybciej przechodzić od potrzeb do uzgodnionego zakresu i harmonogramu dostaw.
Chętnie opowiem szerzej o tym, jak prowadzę proces od pierwszego kontaktu po wsparcie posprzedażowe; dziękuję za rozważenie mojej kandydatury.
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