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Dotyczy:Oferty pracy opublikowanej w portalu jobtime.pl na stanowisko Kierownik do spraw sprzedaży o numerze referencyjnym: OP/04/2026/7187


Szanowni Państwo,
Aplikuję na stanowisko Kierownika do spraw sprzedaży, ponieważ chcę przejąć odpowiedzialność za dowożenie planów sprzedażowych i prowadzenie zespołu w oparciu o dane, jasne priorytety oraz konsekwentną realizację działań.
W pracy sprzedażowej łączę perspektywę operacyjną z myśleniem strategicznym: potrafię przekładać cele na konkretne KPI, wspierać handlowców w procesie oraz utrzymywać wysoką jakość relacji z kluczowymi klientami. Swobodnie prowadzę negocjacje i dbam o to, by ustalenia były precyzyjnie przeniesione do umów i sprawnie realizowane.
W tej roli kluczowe są: zarządzanie zespołem, praca na wskaźnikach oraz współpraca między działami — mam doświadczenie w organizowaniu rytmu pracy (cele, pipeline, przeglądy), monitorowaniu KPI i raportowaniu wniosków w sposób zrozumiały dla zarządu i partnerów. Wypracowywałem usprawnienia procesu ofertowania i obiegu informacji, co skracało czas domykania tematów o ok. 20% oraz ograniczało liczbę korekt i nieścisłości o ok. 30%. Na co dzień koordynuję działania z kilkoma interesariuszami po stronie marketingu, logistyki i finansów, tak aby sprzedaż była spójna z możliwościami realizacji.
Zachęca mnie zakres odpowiedzialności obejmujący jednocześnie rozwój zespołu, korekty planów na podstawie analizy rynku i konkurencji oraz bezpośredni nadzór nad kluczowymi klientami.
W pierwszych miesiącach uporządkuję monitoring KPI (pipeline, konwersje, aktywności) i wprowadzę stały cykl przeglądów, aby szybciej identyfikować odchylenia i korygować priorytety. Chętnie opowiem więcej na rozmowie — dziękuję za poświęcony czas.
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